TORTA FIRIN VE KAFETERYA İŞLETME SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.

Ali Cem TAKIM
Genel Müdür
Torta Fırın ve Kafeterya İşletmesi Olarak; Ekmek ve Ekmek Çeşitleri, Şuruplu Tatlı, Sütlü Tatlı, Kuru Pasta, Yaş Pasta, Börek, Mantı ve Ev Tipi Unlu Mamuller üretimi yapmaktayız.
Son iki yılda üretimde, satış ciromuz ve çalışan sayımızda yüzde 27 civarında bir artış olmuş,  bu durum fiyatlarımıza ise yüzde 10’luk artış olarak yansımıştır.

2007 yılındaki başlıca sorunumuz; hammadde fiyat artışlarının mamul fiyat artışlarından fazla olmasıdır ki bu artış ne yazık ki devam etmektedir.

2008 yılının geçen yıldan daha verimli olmasını bekliyoruz. Bu yıl için en büyük endişemiz ise; geçen yıl başlayan hammadde-mamul fiyat artış oranlarında yaşanan dengesizliğin ve enerji gibi üretime yardımcı ana girdilerdeki fiyatların giderek artmasıdır.

2008 yılında enflasyonun aynı kalacağını, büyümenin artacağını, Doların 1.25 YTL, Euro’nun 1.80 YTL civarında seyredeceğini, İMKB’nin yükseleceğini, faizlerin düşeceğini ve ihracatın artacağını düşünüyorum. 
Bu yıl içinde üretim kapasitemizin arttırılması doğrultusunda yeni satış noktalarının oluşturulması yönünde yatırımlar gerçekleştireceğiz.

KOBİ’lerin desteklenmesi aşamasında uygulanan prosedürlerin kolaylaştırılması, vergi oranlarının azaltılması ve özellikle sıfır faizli istihdam/ihracatı destekleme kredisi vb. desteklerin artırılması devletten beklentilerimiz arasında öncelikli gelmektedir.

Ülkemizdeki sorunların başında istihdam, güvensizlik  (risk alamama) ve enflasyonla mücadele gelmektedir. Ülke ekonomimizin istikrarsızlığı sonucunda sürekli tedirginlik yaşamaktayız. Gerekli güven ortamının oluşturulması ve tedirginliğin ortadan kaldırılması durumunda ekonomimizin daha istikrarlı bir yapıya kavuşması biz sanayiciler için de olumlu bir gelişme olacaktır.

SEÇSAN GIDA LTD. ŞTİ.

Kemal SALDIR
Firma Sahibi 
Firmamızda hazır yemek üretimi yapmaktayız.

Satışlarımız 2007 yılında bir önceki yıla göre yüzde 50 azalsa da, 2008 yılında 2007’ye göre       yüzde 42 civarında artacağını öngörüyoruz.

Faaliyet alanımız gereği üretimimizin tamamı iç pazara hitap etmektedir. Çalışan sayımız geçen yıla göre yüzde 20 oranında düşse de 2008 yılında planladığımız üretim artışı için çalışan sayımızı yeniden eski haline döndürmeyi planlıyoruz.

2007 yılındaki kuraklık nedeniyle yemek üretiminde kullandığımız hammadde fiyatlarının yüzde 50’ye varan oranlarda artması karşısında satış fiyatlarımızın aynı kalması, 2007yılındaki en önemli sorunumuzdu. Bu yüzden oldukça sıkıntılı bir yıl geçirdik.

Elbette herkes gibi 2008 yılının geçen yıla göre daha iyi olmasını bekliyoruz.

2008 yılında sektörümüze ait en öncelikli beklentimiz; kayıt dışı çalışan firmaların denetlenip haksız rekabetin önlenmesi olacaktır.
2008 yılının ekonomik göstergelerde enflasyonun yüzde 10, Doların 1,40 YTL ve Euronun da 1,9 YTL civarında seyredeceğini düşünüyorum.
2008 yılında İAOSB içinde yer alan arazimize yeni fabrikamızı yapmayı planlıyoruz.

Devletten öncelikle faizlerin düşürülmesi, doğal gaz, elektrik ve akaryakıta zam yapılmamasını istiyoruz.

Ülkemizin en büyük sorunu bana göre terör ve ekonomide yaşanan istikrarsızlıktır.

Ülke ekonomimizin daha iyi olması için, döviz kurlarındaki dengesizliğin giderilmesi gerekmektedir. Ayrıca ihracat yapan firmaların desteklenmesi ve faizlerin aşağıya çekilmesi konusunda da uygun çözümler bulunmalıdır.
GALETAŞ GIDA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.

Alaattin DURAN
Firma Sahibi
Gale taş olarak; endüstriyel anlamda ağırlıklı olarak galeta unu, kaplama malzemesi (renkli galeta unu), bağlayıcı gıda ürünleri üretimi yapmaktayız.
Firmamız 2006 yılında kurulmuş olup, 2006 yılı firmamızın tanıtımı ve yatırım ağırlıklı geçtiği için 78 ton aylık ve 396 ton yıllık kapasitemizin sadece yüzde 10’unu kullanabildik.          2007 yılında İAOSB’ ye taşınma sürecimiz nedeniyle kapasite kulanım oranımız yüzde 15 ile sınırlı kalmıştır. 2008 yılında en büyük hedefimiz;  kapasitemizin tamamına yakınını kullanabilmektir.
Üretimimizin tamamı iç pazara hitap etmekte olup ihracat için ikili görüşmeler yapmaktayız.

2006 ve 2007 yılında 11 olan çalışan sayımızı 2008 yılında devletten yeterli desteği alabilirsek 17’ye çıkarmayı planlıyoruz.

2007 yılına ait sorunlarımızı özetlemek gerekirse; seçim yılı olması nedeniyle pazar daralması, seçime bağlı olarak azalan siparişler sonucu işletme sermayesini yatırım sermayesine kaydırmamız sayılabilir. Bununla beraber nitelikli ve işini benimseyen eleman sıkıntısı yaşanmaktadır. Ayrıca İzmir Ticaret Odası ve Ege Bölgesi Sanayi Odası’nın da desteğini hiç hissedemedik.
2008 yılının daha iyi olacağına inanmak istiyoruz. Ama ortada “Aman dikkat et “ krizi var. Bu durum da ister istemez temkinli olmamızı gerektiriyor.

2008 yılına ait en büyük beklentimiz; belirsizliklerin azalmasıdır. Bunun dışında, bu belirsizlik ortamında somut olarak ortaya koyabileceğim başka bir beklentim yok ne yazık ki..
Bu yıl özellikle kapasite ve istihdamı arttırmayı, çalışanların fiziki ve sosyal şartlarını iyileştirmeyi, AR-GE ve laboratuar bölümü oluşturmayı, İstanbul’da satış ofisi kurmayı hedefliyoruz.

Devlet bizim en büyük ortağımız olması sıfatıyla ortak gibi davranmamaktadır. Bizler devletin kurumlarının (SSK, Vergi Dairesi vb.) her zaman yanımızda olmasını, nasıl ve hangi şartlar altında üretim yaptığımızı, sorumluluklarımızı nasıl yerine getirdiğimizi görebilmesini isteriz.

Ülkemizin en büyük sorunları eğitim-öğretim, üretim, yatırım ve ihracattır. İlerlemek istiyorsak bu noktalara özel olarak eğilmeli ve gelişmeye çaba göstermeliyiz. 
MUAMMER KAĞITÇIOĞLU TARIM MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.
Akif KAĞITÇIOĞLU
Firma Sahibi
Önceki yıllarda tarım sektörüne hizmet verirken, 2007 yılında sektör değişikliği yaparak makine yan sanayiine hizmet veren bir firma haline geldik.

2008 yılında, üretim ve satış miktarlarımızda 2007 yılına göre yüzde 40 artış hedefliyoruz.

Satışlarımızın yüzde 99’u iç pazara, yüzde 1’i dış pazara yöneliktir.

Geçmiş yıla ait sorunlarımızın başında girdilerin pahalanmasından dolayı sanayicinin alım gücünü düşmesini söyleyebiliriz.

2007 yılında yaptığımız sektör değişikliğinden yola çıkarak yatırıma önem verdik ve makine parkımızı genişlettik.

2008 bizim için tanıtım yılı olacaktır. Şu anda özellikle silindir tezgâhı konusunda pazar araştırmaları yapıyoruz.

Sektöre yeni girdiğimizden dolayı alan konusunda yatırım yapmamız gerektiğini düşünüyorum.

İlerleyen süreç içinde öncelikli hedefimiz; elbette ki ihracatımızı artırmaktır.
Hükümete göre; 2007 yılına ait hedefler tutturulmuş olabilir ama özellikle hammadde fiyatlarına bakarsak enflasyon bize göre hala çok yüksek seyretmektedir.

Bu yıl da makine yatırımlarımız devam edecek. Bununla beraber inşaat yatırımı da yapmayı planlıyoruz. 
Şu an sektörümüzde diğer tüm sektörlerde olduğu gibi hammadde sıkıntısı yaşanmaktadır. Özellikle enerji pahalandı ama bunlara rağmen 2008’in iyi geçeceğine inanıyorum.

İç piyasada nakit para ve ödeme sıkıntısı var. Günümüzde krediyle çalışmayan çok az sayıda firma bulabilirsiniz. Kar oranları çok düşük. Elbette büyümeyi hedefliyoruz ama bunun da bir sıkıntısı var. Günü kurtarmaya çalışıyoruz ama yine iyimseriz.

Devletten başlıca beklentilerimiz; vergilerin, enerji, hammadde, istihdam gibi girdilerin düşürülmesi, istihdamı arttırıcı alanlarda çalışmalar yapılmasıdır.

İstikrarsız kur politikası, ülkemizin en önemli sorunlarının başında geldiğini düşünüyorum. YTL’nin aşırı değerli olması, özellikle ihracat yapan firmaların kan kaybetmesine neden olmaktadır.

SEDEF VATKA TEKSTİL KONFEKSİYON SAN. TİC. LTD. ŞTİ.

Yusuf Ziya ÖZER 
Firma Sahibi
Sedef Vatka olarak, erkek ve bayan ceketi, mont, kaban, pardösü ve bayan bluzu için omuz vatkası üretmekteyiz.

2000 yılında satışlarımızın yüzde 25’i yurt içi, yüzde 75’i yurtdışına yönelik iken, bu oranlar 2007 yılında yüzde 90 yurtiçine ve geri kalan yüzde 10’luk kısım da yurtdışına yönelik olarak   yer değiştirmiştir. Şu an firmamızda 18 kişi çalışmakta olup bu rakamı 2008 yılında 20 kişiye yükseltmeyi hedeflemekteyiz.
2007 yılında sorunlarımız bir önceki yıla göre artış gösterdi. Bu sorunların başında da kurlarda yaşanan istikrasızlık ve yüksek faiz gelmektedir.

2008 yılında her şeyin daha iyi olmasını umut etmekle beraber gidişat bunu göstermiyor. Her yıl rekabetin haksız şekilde hızla artıyor olması bizi endişelenmektedir.

Emek yoğun olan bir sektörüz. Buna karşın alımını planladığımız yeni makinelerimiz yardımı ile aynı kadro ile %20-%30 daha çok üretim yapmayı hedefliyoruz.

KOSGEB’in desteklerini güzel buluyorum. Ancak formalitelerin çok fazla olmasından dolayı işletmemi için kullanmıyoruz. Bana göre KOBİ’lerin şu anda en önemli sorunu paranın maliyeti.. Bu sorunu da devlet farklı alanlarda yapacağı parasal destekle minimize edebilir.

Ülkemiz ekonomisinde makro değerler tatmin edici düzeyde açıklanabilir ama biz KOBİ’ler yüksek faiz, düşük kur ve formalitelerle her zaman savaşmak zorunda kalıyoruz. Oysa enerjimizi yatırım, üretim, pazarlama ve satış gibi konularda harcamalıyız. Ne yazık ki söz konusu engellerden dolayı sağlıklı üretim, yatırım ve satış gerçekleştirememekteyiz.
RENK HALI SAN. A.Ş.

Ahmet Fazıl ÖNDER
Firma Sahibi
Ev tipi dokuma halı ve kilim üretimi yapmaktayız. 2008 yılında üretimimizin 3000 m2, satış miktarımızın 630.000 YTL civarında olmasını hedefliyoruz.

Satışlarımızın yüzde 80’i iç piyasaya,  yüzde 20’si iç piyasaya yöneliktir.

2008 yılı ihracatımızın olumlu bir artış hedeflemekteyiz.
Şu an 35 kişiye istihdam sağlamaktayız.

2007 yılına ait başlıca sorunlarımız arasında; düşük kur, kredi maliyeti, dâhili harcamalardaki yükseklik, maliyetlerin az da olsa sürekli artması sayılabilir. 2008 yılında da sorunların azalmayacağına hatta artacağına inanıyoruz.

Sektörümüzde perakende satışlar çok düştü. Toptan satışta tahsilât hat safhada zorlaştı. İthal ettiğimiz malların fiyatları düştü. İmal ettiğimiz malların fiyatları yükseldi. 2008 yılı içinde ihracatın azalacağını, dâhili satışların düşeceğine inanıyorum.

Ülkemizin ekonomik göstergeleri konusunda ise enflasyonun yüzde 8-10, büyümenin yüzde 5, Doların 1,1 YTL-1,25 YTL, Euro’nun 1,7 YTL-1,85 YTL civarında seyredeceğini, İMKB’nin 55.000-60.000 civarında olacağını, faizler ve ihracat miktarlarının geçen yılla aynı olacağını düşünüyorum.

Bu yıl kedi-köpek maması ve makine halısı üretiminde yeni yatırımlar yapmayı planlıyoruz.

YTL’nin aşırı değerlenmesine mani olunması, kur ile gerçek enflasyonun aynı seviyede olması, dolaylı vergilerin azalması, elektrik, su ve petrol fiyatlarına üretici desteği sağlanması devletten en öncelikli beklentilerimizdir.
Bana göre ülkemizin başlıca sorunları sanayicinin ihtiyaç hissettiği işlerin geç veya eksik yapılması, lüzumsuz gündem oluşturulması, PKK sorununun bir türlü halledilememesi, yabancıların ülkemizde çok rahat çalışmalar yapabilmeleridir.

Ülkemizde iyi işler de yapılmasına rağmen 2008 yılına iyimser bakmıyorum.

Bir önceki yıla göre üretimimiz, ihracatımız ve yurt içi satışlarımız düştü, satış fiyatlarımız aynı kaldı ve ilave işlere girdiğimiz için eleman sayımız da yükseldi.

AYAZ GIDA SÜT ÜRÜNLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.

Ekrem AYAZ

Genel Müdür

Firmamızda 200 ve 300 ml’lik ayran, tepsi ve kase yoğurdu, peynir (teneke, tulum, kaşar, çökelek, lor), tereyağı, krema gibi süt ürünlerinin üretimi yapılmaktadır. Fabrikamız günde 10 ton üretim kapasitesine sahiptir.
ISO 9001 ve HACCP belgelerine sahibiz.

2007 yılında satışlarımız bir önceki yıla göre yüzde 17 artış gösterdi.

Üretimimizin tamamı iç piyasaya yönelik olup, İAOSB içinde 90 civarında firmanın da günlük ihtiyacını 21 kişilik kadromuzla karşılamaktayız.

2007 yılına ait en büyük sorunumuz; süt, süt tozu ve plastik kase gibi ham ve yarı girdilere sürekli olarak yapılan zamlardı. Bu yıla da aynı problemlerle girdik ne yazık ki..
Ayrıca yem fiyatları da çok yükseliyor; bu konuda devletin acil teşvik oluşturması gerekmektedir. Temennimiz daha fazla yükselmemesi, şu anki seviyesini korumasıdır. 
Bu yıl özellikle terör ve işsizlikte konusunda olumlu yönde bir aşama kaydedilirse ülke olarak ekonomik durumumuzun da geçtiğimiz yıla göre daha iyi olacağını düşünüyorum.

2008 yılında enflasyonun tek haneli rakamlara düşmesini ve ekonomik istikrarın oluşmasını umut ediyoruz.

Ülkemizin en büyük sorunlarını; kayıt dışı ekonomi, vergilendirilmemiş kazançlar, işsizlik ve eğitim olarak görmekteyim.
2005 yılından beri İAOSB’ de faaliyet göstermekteyiz. Müdürlüğümüzün her türlü çalışmasından da son derece memnun olduğumuzu bir kez daha belirtmek isterim. 

TEK-İZ MAKİNA SANAYİİ
Neil ÇİKUREL
Firma Sahibi
Baskı sektörüne hitap eden serigrafik baskı makinaları imal etmekteyiz.

Üretim miktarlarımız 2007 yılında 2006 yılına göre düştü. 2007 yılı verimli geçmedi. Özellikle ekonomik istikrarsızlık bizi çok etkiledi. Ne yazık ki bizler bu konuda çok hassasız. Seçimlerin olduğu 2007 yılı maalesef bizim için bekleyiş yılı oldu.

Geçtiğimiz yıla ait önemli faaliyetimiz, baskı sektörüne yönelik sistemlerin yurt dışına ihracatı çalışmalarımızdır.2007 yılında AR-GE olan ürünlerin 2008 yılında ticaretleşmesi gündeme gelecek. Kur politikası olsun, destekler olsun, döviz olsun devletin tabanına inen bir takım çalışmaların olması gerekir. Bugün birçok sanayici bırakın kar etmeyi sadece sistemi çalışır halde tutmak için belirli zararların altına girmektedirler.

2007 yılına ait yatırımlarımız hep AR-GE üzerine (eğitim, projeler, geziler).. Amacımız raf da kalacak bir AR-GE projesi değil de pazar payı zaten olan ciddi yüksek teknolojili Türkiye’nin ihracatına destek olacak projelerdir.

2008 yılı zor bir olacağa benziyor. Sanayici hem umutlu hem umutsuz..Ülkemizde önünü görmek zor ve giderek zorlaşıyor.En önemi konu sanayicileri ve Türkiye’yi aydınlığa çıkaracak konu ihracatın artmasıdır.İthalatında mümkün mertebe azaltılmasıdır.Yani üreticiyi korumak zorundayız.Türkiye çok ciddi olarak hammadde ihraç ediyor.Suriye,Mısır gibi tam gelişmemiş ülkeler bile tekstil konusunda Türkiye’ye rakip. Bugün artık ülkemiz cazibesini yitiriyor.

2008 yılında enflasyonun çok fazla değişmeyeceğini düşünüyorum. Türkiye gibi prensip olarak yaşamı ihracata bağlı bir ülkede doların bu durumda olması sanayiciyi oldukça zora sokuyor. İç pazarda para yok, dışa açılmak zorundasınız. Yurt dışına karşı ciddi bir fiyat farkımız ki özellikle bizim sektörümüzün yüzde 80’i küçük işletmelerdir. Ben yurt dışına makine satıyorum ama kendi ülkeme satamıyorum veya çok zorlanıyorum. Yine ülkemize çok ucuz mallar geliyor. İtalya, İspanya, Fransa ucuz mallar konusunda üreticisini koruyor. Bence sanayiciler olarak Almanya, Japonya gibi kendi ülkemizin kaynaklarını kullanmayı prensip edinmeliyiz.

Ülkemizin en büyük sorunu eğitimdir. Eğitim olarak, trafik kurallarından birbirimize olan davranışlarımıza kadar geniş bir alan kastediyorum. Ülkemiz genç bir nüfus ama biz bunun kaç da kaçını eğitebiliyoruz, esas sorun burada yatıyor.
MAREKS ENJEKSİYON KALIP VE OTOMOTİV SAN. VE TİC. LTD.ŞTİ.

Ozan ÖZEL
İş Geliştirme Müdürü

Esas olarak otomotiv sektörüne hitap eden alüminyum enjeksiyon parça üretimi, kalıp imalatı ve büro mobilyalarının alüminyum parçaları konusunda faaliyet göstermekteyiz.

2006 ve 2007 üretim miktarlarımızda inişler ve çıkışlar yaşandı.2008 yılında %40’lık bir kapasite artışı bekliyoruz.

Üretimimizin yüzde 20’si ihracata yüzde 80’i iç piyasaya yöneliktir. İhracat yaptığımız ülkelerin başında İsviçre ve Almanya gelmektedir. İhracat miktarlarımız son 2 yıldır aynı düzeyde seyretmektedir.

2007 yılında çalışan sayımızda bir azalma olmasına karşın 2008 yılında yüzde 40’lık üretim hedefimizi gerçekleştirmek için 10 kişilik bir eleman alımına gideceğiz.

Firmamız teknik kabiliyeti çok yüksek olan bir yapıya sahip olmasına karşı, ekonomik istikrarsızlıktan dolayı satış pazarlama alanında aynı başarıyı yakalayamamış olmamız bizim en büyük sorunumuzdu.

2008 yılından firma olarak çok olumlu beklentilerimiz vardır. Bunun yanında dolar kuru endişesi, Çin tehdidi sektörümüzün en büyük sorunlarıdır.Hammaddeyi fiyatından dolayı yurt dışından ithal ediyoruz.Alüminyum fiyatlarında düşüş bekliyoruz.

Bu yıl enflasyonun yüzde 6, Doların 1,4 YTL - 1,5YTL, Euro’nun 1,85 YTL civarında olacağını ön görüyoruz.

2008 yılında proje bazlı yatırımlar düşünebiliriz, şu an yüzde 40-50 civarında kapasite ile çalışıyoruz.

Devletten en büyük beklentimiz gümrük tarife istatistik pozisyonuna göre vergi oranlarının düşürülmesi ve merdiven altı üretim yapan firmaların denetim altına alınarak haksız rekabetin önlenmesidir. Bunun yanında terör, işsizlik, tanıtım da bize göre ülkemizin baş etmesi gereken sorunlarıdır.
METE ENERJİ KABLO VE ELEKTRİKL MALZ. SAN. TİC. AŞ.
Murat METE
Genel Müdür

Firmamızda priz, sigorta kutusu, buat v.b. üretimleri yapılmaktadır.

2007 yılında 2006’ya göre büyüme gerçekleştirdik. 

2008 yılında da bu büyümemizin artacağını planlıyoruz. Yaklaşık olarak yüzde 20-30 artış hedefliyoruz. 2007 yılı riskli bir yıl olmasına rağmen bir büyüme ivmesi yakaladık hatta büyümemiz bütçemizin de üzerinde oldu.

Satışlarımızın yaklaşık olarak yüzde 16’sı ihracata geri kalanı iç piyasaya yöneliktir. 

2004 yılında başladığımız ihracatımızdaki hedefimiz oranı yüzde 50’ye ulaştırmaktır.

Çalışan sayımız 2006 yılına göre arttı. Esas olan verimliliktir. Az insanla verimlilik esas hedefimizdir.

Yurt dışı piyasalarda yurt içinde olduğu gibi bazı sorunlar var. Ödemeler çok uzun oluyor. Kar oranlarımız çok düştü, maliyetleri minimize etmeye çalışıyoruz.

Mete enerji olarak bir marka oluşturduğumuza inanıyorum. Kendi adıma kaliteli ürünlerle ithalatın önünü kestiğimi düşünüyorum. İthal ettiğim ürünlerde de Çin değil Avrupa ürünleri seçiyoruz.

2008’de de kendi üretimimizle ilgili yeni yatırımlar düşünüyoruz. Kapasitemizi ve verimliliği arttırmak için yeni yatırımlar planlıyoruz. Umarım bu yıl umduğumuzun altında gitmez. Geçen yıl çok tedirgin bir yıldı.

Herkesin kendi işini birey olarak yapması bu ülkenin hayrına olacaktır. Hangi sektör olursa olsun önce ülkemizde yapılan imalatları tercih etmeliyiz.

Devletten beklentilerimiz istihdam konusunda özel sektöre destek verilmesidir. Her kötülüğün işsizlikten kaynaklandığına inanıyorum.

Bana göre ülkemizin en önemli sorunu eğitimdir. Bunun haricinde siyasi karşıt görüşlerin oluşturabileceği çekişmeler ve terör de ülkemizin önündeki sorunlardır.

KASTAŞ KAUÇUK SANAYİ VE TİCARET AŞ.
Bülent ERDEM
Genel Koordinatör
Firmamızda; hidrolik-pnomatik sızdırmazlık elemanları ve teknik kauçuk parçalar üretmekteyiz.

Üretim ve satış miktarlarımız 2006 yılında bir önceki yıla göre yüzde 52, 2007 yılında yüzde 37 artmıştır. Bu yıl da yurt içinde yüzde 35-40 ve yurt dışında yüzde 60 civarında büyüme oranlarını yakalayabileceğimizi düşünüyoruz.
Üretimimizin yüzde 50’si iç piyasaya, yüzde 50’si dış piyasaya yöneliktir. Ağırlıklı olarak Avrupa ve ardından tüm dünya ülkelerine ihracat yapıyoruz.
2007 yılında çalışan sayımız bir önceki yıla göre yüzde 20 artmıştır. Bu yıl da yüzde 12’lik bir artış kaydedeceğimizi tahmin ediyoruz.
2007 yılında yaşanan belirsizlikler elbette bizi de etkiledi. 2008 yılında da bu belirsizliklerin devam edeceğini düşünüyorum. Şirketimizin 2011 yılına kadar olan stratejik planları eylem 
planları ile beraber hazır durumda ve planların takibi ekibimiz tarafından sürekli yapılıyor. Firmamızda 16 yıldır beraber çalıştığımız yönetici danışmanımız var. Bunun sebebi danışmanların olaya dışarıdan daha objektif bakmaları ve bizim de böyle yorumlara ihtiyaç duymamızdır.

2008 yılından en büyük endişemiz yeni krizlerin olması.. Özellikle ihracatı engelleyici krizlerin olmamasını umuyoruz.

1994’de ihracat yapmaya başladık. Teknolojik ürünler yaptığımızdan, Çin bizim için bir endişe değil hatta biz Çin’e ciddi miktarda mal satıyoruz. İlk başlarda “Türk Malı” satmak çok zordu.Ama sabırla , kaliteli ürün yaparak,doğru zaman da doğru davranışla artık kendimizi kabul ettirdik.Yeni Zelanda’dan Amerika’ya kadar mal satıyoruz. Özellikle Amerika’nın yüzde 20’si metrik sistem kullandığı bölgelere mal satıyoruz.

2008 yılında enflasyonun yüzde 7-8, büyümenin yüzde 4,5-5 olacağını düşünüyorum.

Bu yıl makine ve alan yatırımı yapmayı hedefliyoruz.
Devlerimizden tek beklentimiz; ülkemizi istikrarlı şekilde yönetmesidir ve bana göre ülkemizin en büyük sorunu insanların birbirini dinlemememesidir.

GÖKSAN POMPA

İSMAİL GÖKHAN ÇITAK
Firma Sahibi
5000 m2 üzerine kurulu fabrikamızda; derinkuyu dalgıç pompalar, hidrofor, drenaj ve santrifüj pompaları ve elektrik motorları üretimi yapmaktayız.

2007 yılında 2006’ya göre YTL bazında yüzde 60’lık, USD bazında yüzde 80’lik büyüme sağladık.

Satışlarımızın yüzde 80’i iç piyasaya, yüzde 20’si ihracata yöneliktir. 2008 yılı hedefimiz ihracat oranımızı yükseltmektir. Bu da yeni fuarlara katılmak ve burada çalışmalar yapmakla olacaktır. 
Fuar desteklerinin arttırılması, ihracat taahhütlü sıfır faizli kredilerin miktarlarının arttırılması ve yaygınlaştırılması ve vize alma problemlerine çözüm getirilmesi konusunda devletten yardım bekliyoruz.

Çalışmalarımızın kaynağı müşteri odaklı çalışma ve rekabetimizi kalite üzerine oluşturmamızdır.

İnanıyoruz ki uygun fiyatlı kaliteli ürünlerle özellikle yurt dışında payımızı sürekli arttıracağız.

Şu anda 50 elemanla hizmet vermekteyiz. Ara elaman sıkıntısı çekiyoruz. Meslek liselerine yeterli önemin verilmediğini düşünüyoruz.

Günümüzde makine ve insana yapılacak yatırımın eş değer olduğuna inanıyoruz. Büyümemenin yolu çalışanlara yapılacak yatırımdan geçmektedir. Enflasyonun hızlı düşmesinde kaynaklanan sıkıntılar vardır. Karlar düşmekte vadeler uzamaktadır. Bu duruma hızla ayak uydurmak zorundayız yoksa ufak firmalar yok olacaktır.

Ülkemizin en büyük sorunu kayıt dışı ekonomidir. Eğer bu kayıt altına alınırsa haksız rekabetin önüne geçilecektir.

Biz sanayiciler bisiklet pedalı çeviren insanlarız. Bu pedalı çevirmezsek düşeriz. Devletimizden beklentimiz bu pedalı çevirirken önümüzdeki engellerin kaldırılmasıdır.

Birleşmek başlangıç, birlikteliği sürdürmek gelişme, birlikte çalışmak başarıdır.

